,( Sviluppo chimica spa

Titolo

CORSI DI FORMAZIONE 2019

1. Tavola rotonda sulle principali tematiche dogana  li e confronto con
gli operatori (Corso di Diritto e Tecnica Dogana  le-Livello 3)

2.Dalla logistica alla supply chain, strategie e so  luzioni per rendere
efficaci ed efficienti i flussi logistici

3.Sviluppare la propria leadership femminile

4.E-commerce e logistica, come avviare un’attivita online di successo

5.Fondamenti di finanza per non specialisti

6.La gestione del rischio sul credito commerciale — corso avanzato

7. 1 KPI per il monitor integrato sull’intera supply chain

8.Gestire e risolvere i conflitti

9.GDPR e nuove regole per la protezione dei dati per  sonali applicazioni
nel settore della logistica ed integrazioni con la norma ISO 9001

10.Norme di Buona Distribuzione nel settore chimico -farmaceutico

11.1l contratto di trasporto alla luce delle nuove disposizioni ministeriali

12.Produttivita e occupabilita: il sistema chimico d i relazioni industriali

13.L’eccellenza nel rapporto con il cliente come ch  iave di successo:
conoscere, persuadere e fidelizzare il cliente

14.Valutazione e controllo degli investimenti

15.Capitale Circolante Netto — CCN: criticita e pos  sibili soluzioni

16.GMP - Good Manufacturing Practices

17.Dalla lean distribution alla lean logistics e al lean thinking
(approccio lean, anche in chiave 4.0)

18.Come sviluppare un business plan efficace

19.Produttivita e occupabilita: il sistema chimico d i relazioni industriali

20.Rischi da assicurare nelle attivita di logistica & trasporto: idee e soluzioni

per un programma ideale di copertura

21.Management Control di commesse, progetti, centri di ricerca

Giugno 2019

Data

17 gennaio

30 gennaio

30 -31 gennaio

5 febbraio

6 febbraio

13 febbraio

14 febbraio

20 febbrai o

27 febbraio

27 febbraio

6 marzo

12 marzo

13-14 marzo

2 O marzo

21 marzo

27-28 mar zo

28 marzo

2 aprile

3 aprile

3a prile

9 aprile
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22.Aumentare i risultati con I'acquisizione di nuov i clienti

23.Lean manufacturing: pitl competitivi e veloci nel le risposte ai clienti

24 1l trasporto inter e multi-modale: analisi degli aspetti contrattuali e operativi

25.Presentazioni efficaci: come ottenere attenzione € consenso

26.Leadership professionale e autorevolezza: guidar e, gestire, motivare

27.Preparazione alle ispezioni GMP

28.Regimi doganali: import, export, lavorazionie f  ocus depositi doganali,
IVA e fiscali

29.Regole, disposizioni e obblighi nel trasporto in ternazionale e come
avvalersi efficacemente degli incoterms

30.Contratto di trasporto e outsourcing logistico, aspetti normativi e
Pratico-organizzativi

3l.Integrazione della sostenibilita nel business de  lle imprese chimiche:
opportunita e vantaggi di breve e lungo period o

32.Posizionamento e fissaggio dei carichi sui mezzi: norme e procedure
da seguire

33.Esami microbiologici secondo la huova normativa a rmonizzata per i
prodotti non obbligatoriamente sterili (materi e prime, intermedi, prodotti
finiti)

34.1l magazzino fiscale

35.Gli strumenti operativi del Credit Manager

36.Tecniche di negoziazione win-win

37.Gestione del Cambiamento

38.1l Marketing per tutte le funzioni orientate al cliente

39.Business Writing: scrivere in maniera semplice, chiara, incisiva

40.Problem Solving e Decision Making: dal problema al  la soluzione

41.11 Manager 4.0: linee guida e strumenti perun m  anagement di successo

42 .Cross-cultural management: vendere sui mercatii  nternazionali

Giugno 2019

Data

10 aprile

7 maggio

9 maggio

15-16 maggio

22 maggio

29 maggio

6 giugno

11 giugno

12 giugno

26 giugno

11 luglio

25 settembre

2 ottobre

3 ottobre

9-10 ot tobre

16 ottobre

23 ottobre

30 ottobre

13-14 novembre

20-21 novembre

27-28 novembre



